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Metodologia de Ensino Focada no Mercado de Trabalho

Os cursos de MBA oferecidos pela Abracomex s&o compostos por TRES FASES,
totalizando aproximadamente 12 meses. Quando completadas habilitam o aluno
com a DUPLA CERTIFICACAO (BRASIL/EUA).

12 Fase: O aluno escolhe uma drea de foco, na qual deseja atuar profissionalmente.
Os estudos sao voltados para a experiéncia PRATICA, através do desenvolvimento
de casos reais. Essa fase possui duragéo de 6 meses.

5 22 Fase: S4o os modulos relacionados ao desenvolvimento cientifico e académico
que prepara o aluno para exercer a atividade de docente no ensino superior. Essa
fase possui duragéo de 2 meses.

4, 32 Fase: Moédulos realizados na Massachusetts Institute of Business (MIB), a
distancia, no idioma portugués, onde o aluno estuda temas voltados para formacéo
do GESTOR de negdcios no ambiente internacional. Essa fase possui duracéo de 4
meses.
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PROGRAMA DETALHADO 4
Carga horaria: 480h - Modalidade: Online g

ABRACOMEX

Fase 1: Area de Foco - Formacao International Trade

Management
Carga horaria: 360h - Modalidade: Online

Um curso pratico recheado de casos reais, com professores especialistas, mestres
e doutores, que aliam a solida formacdo académica uma extensa vivéncia
internacional. A formacdo multidisciplinar é pensada para proporcionar aos
participantes a visdo gestora e empreendedora em negocios internacionais, com
énfase na exportagdo e importacéo. De forma facil e interativa, durante os quinze
modulos do curso, os alunos conquistam a habilitacdo para trabalhar com as
promocgoes, negociagdes, vendas e compras internacionais.

Modulo 1: Perfil do Trader e o Ambiente Internacional de Negocios -
30h

e Importancia da profissao de trader internacional, conhecimentos essenciais a
profissao, tracos de perfil dos traders. Apresentacao do case e estabelecimento
das regras de acompanhamento dos cases finais.

Modulo 2: Inteligéncia Comercial - 20h

O Ganho da Importancia da Inteligéncia Comercial.

¢ Alnternacionalizacao.

e Uso da Inteligéncia Comercial.

e Passos Basicos para uma Area de Inteligéncia Comercial.

e Bases de dados: Alice Web, Alice Web MERCOSUL, Invest @ Export Brasil, Trade
Map e Agentes da Promoc¢éo Comercial.

e Acordos Comerciais (SGP e SGPC).

e Inteligéncia Comercial e a Importancia da Cultura.

e Projeto de Sistema da Inteligéncia Competitiva.

Modulo 3: Definicao de Prioridades em Mercados Internacionais - 20h

e Regras para escolha de mercados internacionais. Modelos de decisdo em
negocios internacionais. Hierarquizacao de mercados internacionais.
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Modulo 4: Regras e Conceitos Gerais do Comércio Internacional - 30h

e Comercio Exterior - Conceitos.

e Estrutura do Comércio Exterior.

e legislacdo.

e Jurisdicdo Aduaneira - Zona primaria e Zona Secundaria.

e Regimes Aduaneiros.

e Estrutura Tributaria - Principais tributos na exportacéo e na importacéo.
e INCOTERMS.

¢ Classificacao Fiscal e NCM.

e Acordos Comerciais, Normas de Origem e Certificados de Origem.

Modulo 5: Gestao de Precos e Custos na Exportacao e Importacao - 30h

e Fato Gerador, Determinacdo das Aliquotas e Aplicacdo de Tributos na
Importacdo. Modalidades de Importagcdo e Responsabilidades Tributarias.
Responsabilidade na aplicacéo de tributos na exportacéo.

e Fatores determinantes do preco de produtos exportados.

e (Calculo do preco de exportacéo baseado no preco de venda no mercado interno.

e (Calculo do preco de venda pelo método dos custos marginais e pelo método dos
custos reais.

Modulo 6: Supply Chain Management - 20h

e Conceituagdo da Cadeia de Suprimentos (Supply Chain).

e (Gestao da Cadeia de Suprimentos.

e Sugestoes para Melhorar o Processo da Cadeia de Suprimentos.

e Dicas para uma Logistica Bem Aplicada.

e Modalidades de Transporte.

e Modais de Transporte - Como Transportar Mercadorias para o Brasil e para o
Exterior.

e (Caracteristicas dos Modais de Transporte:
- Transporte Rodoviario.
- Transporte Dutoviario.
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- Transporte Ferroviario.

- Transporte Aéreo.

- Transporte Aquaviario (Maritimo, Fluvial, Lacustre).
e Armazenagem e Movimentacio:

- Gerenciamento de Estoques.

- Equipamentos de Armazenagem.

- Equipamentos de Movimentacéo.

- Opcoes de Armazenagem.

Modulo 7: Participacao em Feiras Internacionais - 20h

Como Optar por Feiras Internacionais.

Principais Aspectos na Organizacéo de Visitas a Feiras.

Aspectos a Levar em Conta na Preparacéo e na Participagéo como Expositor.
O Pré-evento e o Pos-evento.

Modulo 8: Como Preparar uma Viagem de Negdcios - 20h

e Estudo de mercados alvo.

e Orgéos a contatar.

e Agendamento de visitas e reunioes.

e Reflexdo sobre a cultura dos pais a visitar.

e Conselhos praticos da preparacéo.

e Roteiro de preparacéo de uma visita de negocios.
e Rodadas de negdcios (preparacao e participacao).

Modulo 9: Gestao das Financas Internacionais - 20h

Fluxos Financeiros Internacionais.

Mercados Financeiros Internacionais.

Aspectos Especificos da Gestao Financeira Internacional.
Mercado de Cambio.

Nocoes sobre Modalidades de Gestao do Risco Cambial.
Operacoes Cambiais.
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e Meijos de Pagamento.
e Financiamentos em Operagodes de Comércio Internacional.

Modulo 10: Negociagcdes em Vendas Internacionais - 30h

Localizacao de Clientes no Exterior. Estilos de Negociacéo.
Etapas de uma Negociacgéo.

Diferencas Culturais.

Caracteristicas das Negociacoes Internacionais.

Modulo 11: Estratégias de Negociacao Intercultural - 20h

e Relacdo entre negociacéo e cultura, planejamento de negociagdes interculturais.
Etapas do processo negociacbes multiculturais, aspectos criticos das
negociacdes multiculturais, caracteristicas especificas dos contratos de compra
e venda internacional.

Modulo 12: Negociando como Broker (manufaturados e commodities) -
20h

e Tracos de perfil de um broker de mercadorias, atividades do broker,
conhecimentos avancados em modalidades de pagamento e em logistica,
aplicados a atividade especifica e contratos de commodities.

Modulo 13: Gestao de Riscos em Negociacoes Internacionais - 20h

e Aspectos mais Salientes de um Contrato de Compra e Venda Internacional.
e Como Evitar Riscos em Processos de Negociagéo e em Operacdes de Transporte.
e Protecéo Contra Oscilagoes Cambiais.
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Modulo 14: Doing Business with (Asia, US And Other Biggest Markets) -
20h

e Introducdo as Operacgdes Internacionais, Operacdes Internacionais versus
Operacgdes Domésticas.

e Andlise dos Riscos nas Operagoes de Comércio Exterior.

e Contratos Internacionais.

e Aspectos Criticos de Contratos em Comércio Exterior, Contratos non Disclosure
Agreement, Memorando de Entendimento e Cartas de Intencgéo.

e O Continente Asiatico - China e Coreia do Sul.

e Estados Unidos.

Modulo 15: Elaboracao do Plano de Negocios - 40h

e Realizacdo de um projeto de internacionalizacdo pelo trader envolvendo
(justificativa de opcao de mercado). Descriminagdo de procedimentos pré-
negociacéo, aspectos administrativos, logisticos e financeiros da negociacéo,
enumeracao de riscos da negociacéo, analise de viabilidade da operacéo.

I E E_———
www.abracomex.org
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ABRACOMEX
Carga horaria: 20h - Modalidade: Online

S&o o0s modulos relacionados ao desenvolvimento cientifico e académico que
prepara o aluno para exercer a atividade de docente no ensino superior.

Modulo 1: Metodologia Aplicada ao Ensino Superior - 10h

e Ensino Superior no Brasil:
- Contexto Histérico do ensino superior.
- Panorama atual do ensino superior no Brasil.
- Legislacao de ensino superior.
e Processo de Ensino e Didatica para ensino superior:
- Conceitos basicos.
- Funcao de ensinar.
- O papel da didatica.
- Métodos de ensino.
- Estratégia de ensino.
- Ensino a distancia.
- Competéncias e habilidades a serem desenvolvidas em ensino superior.
e Organizacéo do trabalho docente:
- Planejamento de ensino.
- Elementos essenciais:
o Objetivo.
o Conteudo.
0 Metodologia.
0 Recurso de ensino.
0 Avaliacao.
- Abordagem EAD x presencial.
- Modelo de elaboracéao de Aula EAD.
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Modulo 2: Estratégias para Aulas Online - 10h

e Dicas e orientacoes para elaboracéo de aulas online. Sera abordado quanto as
oportunidades e vantagens de apostar no mundo online e como transformar
seu conhecimento em um negocio lucrativo, utilizando ferramentas e
estratégias.

#Considerando o disposto na RESOLUCAO N° 1, DE 6 DE ABRIL DE 2018 do
MINISTERIO DA EDUCACAO - Art. 7, ndo se faz necessario aos cursos de Pos-
graduacéo Lato Sensu um TCC como requisito obrigatorio para a certificacdo de
especializagao. Desta forma, durante todo o curso a experiéncia de aprendizagem
sera baseada em estudos de casos praticos facilitando o entendimento da
aplicabilidade dos assuntos do curso na rotina profissional.
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Fase 3: Global Business Management
Carga horaria: 100h - Modalidade: Online

Esta fase tem por objetivo preparar o aluno para exercer suas competéncias
empreendedoras nas diferentes areas de negodcios, segundo tendéncias e
influéncias do mercado internacional, seja atuando na gestdo dos negocios
internacionais, operacoes de logistica, comércio exterior ou marketing.

Modulo 1: Analise do Ambiente Internacional de Negocios - 15h

e Analise ao ambiente de negdcios mundial.
e Estudo das principais tendéncias econdmicas nos mercados internacionais.
e Planejamento de negocios internacionais.

Modulo 2: Gestao das Estratéegias de Internacionalizacdo Empresarial -
18h

e Estuda praticas de gestado em negocios internacionalizados.

e Discutem os principais temas relativos ao processo de deciséo, relacionados a
estratégias, gestdo de operagbes e inovagdo, gestdo de pessoas, do
conhecimento e das competéncias e aspectos culturais, com destague ao caso
brasileiro.

Modulo 3: Ambiente Cultural dos Mercados Globais - 15h
e Aspectos Culturais e de Gestéo.

e Aspectos Politicos.

e Aspectos Legais.

Modulo 4: Gestao dos Negocios com Mercado Americano - 10h

e Analise Geral sobre o Pais e Mercado.
e Aspectos Relevantes para Negociacao.
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e Como Localizar Produtos e Selecionar Fornecedores.
e Oportunidade de Exportacéo.

e Medidas para Garantia de Eficiéncia e Seguranca.
Consideracdes Importantes sobre a Logistica.

Modulo 5: Gestao de Negocios Internacionais - 22h

e Nocoes de Gestao de Negdcios Internacionais:
- Contexto.
- Globalizacao.
- Competitividade e produtividade.
- Fatores condicionantes da competitividade empresarial.
e Prospeccao de clientes no Exterior:
- Retencéo de clientes.
- Satisfacéo do cliente.
e Negociagdo Internacional:
- Caracteristica de negociacéo.
- Estilo de negociacéo.
- Etapas de uma negociacéo.
- Diferencas culturais.

Modulo 6: Consultoria Empresarial - 20h

e O papel do consultor empresarial.

e Areas de consultoria empresarial.

e Cuidados com a Contratacéo.

e Como Elaborar Proposta para Projetos de Consultoria.

e Relacionamento com clientes e Marketing Pessoal.

e Como fazer o Diagndstico Técnico das necessidades da empresa.
e Técnicas de Gestéo de projetos.
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s Plataforma Educacional: E a sua drea académica e o local de estudo. Onde os
alunos acessam seu cadastro administrativo, financeiro, bem como o0s
materiais didaticos do curso, interage com o0s demais alunos, tutores e
realizam atividades.

>0 endereco da Plataforma Educacional é: www.ensinocomex.com.br

“»0s contetidos do curso podem ser acessados em qualquer dia & qualquer
horario, até o prazo final do curso, de acordo com o calendario da turma,
disponivel na Plataforma Educacional.
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