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ABRACOMEX

Metodologia de Ensino Focada no Mercado de Trabalho

Os cursos de MBA oferecidos pela Abracomex s&o compostos por TRES FASES,
totalizando aproximadamente 12 meses. Quando completadas habilitam o aluno
com a DUPLA CERTIFICACAO (BRASIL/EUA).

12 Fase: 0 aluno escolhe uma drea de foco, na qual deseja atuar profissionalmente.
Os estudos sao voltados para a experiéncia PRATICA, através do desenvolvimento
de casos reais. Essa fase possui duragéo de 6 meses.

522 Fase: S&o os modulos relacionados ao desenvolvimento cientifico e académico
que prepara o aluno para exercer a atividade de docente no ensino superior. Essa
fase possui duragéo de 2 meses.

532 Fase: Modulos realizados na Massachusetts Institute of Business (MIB), &
distancia, no idioma portugués, onde o aluno estuda temas voltados para formacéo
do GESTOR de negdcios no ambiente internacional. Essa fase possui duracéo de 4
meses.
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IB Carga horaria: 480h - Modalidade: Online é&

ABRACOMEX

Fase 1: Area de Foco - Formacéo Despachante Aduaneiro
Carga horaria: 360h - Modalidade: Online

Aula 1: Perfil do Profissional, Responsabilidades e Oportunidades Profissionais

e Historico da profisséo.

e Asfuncoes do ajudante e do despachante segundo a Legislacéao.

e Responsabilidades legais e penalidades.

e Areas de atuacdo baseado na Legislacdo e nas Demandas do Mercado
(consultoria).

e Os maiores desafios do profissional no cenario atual (legislagédo, concorréncia,
mercado e globalizacéo).

e Formas de habilitacéo profissional junto a Receita Federal.

Aula 2: Registro do Ajudante e Despachante Aduaneiro na RFB
e Documentos necessarios.

e Requerimento e concessao do registro.

e Prazo minimo para se tornar despachante.

e Exame de qualificacéo da Receita Federal do Brasil.

Aula 1: Conceitos Gerais de Comércio Exterior
e Estrutura do comércio exterior brasileiro.
e Breve historico.
e Os principais 06rgaos publicos de comeércio exterior, suas funcoes e sobre o que
legislam.
e (s principais intervenientes privados no comercio exterior.
e C(lassificacéo Fiscal de Mercadorias - NCM:
- Conceito e objetivos.
- SH (Sistema Harmonizado).
-NCM (Nomenclatura Comum do MERCOSUL).
- DBN (Detalhamento Brasileiro Nomenclatura).
- TEC (Tarifa Externa Comum).
- Regras de classificacao fiscal de mercadorias.
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e Tributos no Comércio Exterior (Exportacéo e Importacéo):
- Conceito.
- Principais tributos Incidentes do Comércio Internacional.
- Impostos na exportacio: IE, IPI, PIS, COFINS e ICMS.
- Os beneficios fiscais na exportacao.
- Impostos na importacgéo: II, IPI, PIS, COFINS e ICMS.
- Base de calculo.
- Incidéncia.
- Aliquotas.
- Recolhimento.

Demais Despesas: Demurrage, armazenagem, AFRMM, etc.
Metodos Previstos no Acordo de Valoracéo Aduaneira - AVA-GATT.
Simulacéo de:

- Preco de exportacéo.
- Custo de importacao.
As Principais Legislacoes de Comércio Exterior:
- Aspectos Principais das Normas Administrativas - Portaria SECEX: O que a
legislacdo mnormatiza; Topicos mais relevantes para o despacho aduaneiro
(exemplo: licenca de importagdo, registro de exportacdo, exportacdo em
consignacao).
e Principais Aspectos do Regulamento Aduaneiro:

- Viséo Geral.

- Topicos mais relevantes para o despacho aduaneiro: Zona primaria e zona
secundaria, da Administracéo Aduaneira, do Controle Aduaneiro de Veiculos, do
Controle das Unidades de Carga e do Despacho Aduaneiro.

e Fontes de pesquisa para consultas as Legislagoes incluindo RFB, BACEN, DECEX e
outros Orgéos Reguladores.

e Analise e Atividades com Principais Documentos na Exportagéo e Importacéo

e Conhecimento de transporte internacional:

- B/L - Bill Of Lading.

- AWB - Air WayBill.

- CTR - Conhecimento Transporte Rodoviario.

- CTF - Conhecimento Transporte Ferroviario.

- Invoice / Fatura.

- Packing List / Romaneio.
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- Certificado de Origem.
e Modalidades de Pagamento no Comércio Exterior
e (Caracteristicas, riscos e aplicabilidade:

- Pagamento Antecipado.

- Remessa sem saque.

- Cobranca Documentaria.

- Carta de Crédito.

Modulo 3: Gestao da Logistica Aduaneira - 35h
Aula 1: Transporte e Logistica no Comércio Exterior

e Conceito de Logistica Internacional.
e Modais de transportes.
e Transporte Multimodal e Intermodal.
e [ncoterms:
- Conceitos de Incoterms.
- Camara de Comércio Internacional - CCl.
- Objetivos.
- Estrutura dos Incoterms: Grupos E,F,C e D.
e Transporte Internacional Aéreo:
- Caracteristicas, frete e calculo de frete.
e Transporte Internacional Aquaviario de Carga:
- Caracteristicas, frete e calculo de frete.
e Transporte Internacional Terrestre:
- Caracteristicas, frete e calculo de frete.
e Transporte Internacional Multimodal e Intermodal.
e Consolidacéo de Carga.
e Unitizacao de Carga.
e Tipos de Embalagens e Contéineres.
e Tipos de Navios.
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Modulo 4: Procedimentos de Exportacéo - 60h
Aula 1: Exportacao Teorica

e Despacho Aduaneiro de Exportacdo - Instrugdo Normativa SRF n° 028 e
alteracoes.
Portal Unico SISCOMEX.
Etapas do Despacho Aduaneiro de Exportacdo e Analise dos Documentos de
Instrucao.
OEA - Operador Econdémico Autorizado.
Programa Brasileiro de OEA IN RFB N°1598/2015.
Elaboracao/Registro.
DU-E - Documento Unico de Exportacéo - Instrucdo Normativa RFB n° 1702, de
21 de marco de 2017.
e Fluxograma do processo de Exportacgao via DU-E.
e Declaracgao de Exportagéo - DE.
e Declaracao Simplificada de Exportacéo - DSE.
e Confirmacéo da Presenca da Carga.
e Recepcao dos Documentos via dossié SISCOMEX.
e Selecdo Parametrizada.
e Distribuicéo.
e (Conferéncia Aduaneira / Desembaraco.
e Interrupcéo de Despacho.
e Desembaraco.

e Transito Aduaneiro.

e Registro dos Dados de Embarque.

e Averbacao.

e Emisséo do Comprovante de Exportacéo.

e Retificacéo e cancelamento do Despacho Aduaneiro.
e [racionamento.

Aula 2: Exportacao Pratica

e Simulacgéo do Despacho Aduaneiro de Exportacéo no Siscomex.
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e Simulacéo de DU-E no Processo de Despacho Aduaneiro de Exportacéo no Portal
Unico de Comércio Exterior.

e (Gestao do Processo de Exportacéo: Documentos, andlise e a relagéo entre o
cliente e prestador de servicos.

Modulo 5: Procedimentos de Importacao - 60h

Aula 1: Importacao Tedrica

Etapas do Despacho Aduaneiro de Importacéo.
e Fluxo do Despacho Aduaneiro de Importacéo.
e Declaracao de Importacéo.

e Duimp - Declaracéo Unica de Importacéo.

e Selecéo Para Conferéncia Aduaneira.

e Distribuicéo.

e Conferéncia Aduaneira.

e Interrupcéo e Formulacao de Exigéncias.

e Desembaraco Aduaneiro.

e Entrega da Mercadoria.

e Entrega Fracionada.

e Entrega Antecipada.

¢ Retificacéo de Declaracao.

e (Cancelamento de Declaracéo.

e Procedimentos Especiais de Controle Aduaneiro.
e Revisdo Aduaneira.

Aula 2: Importacao Pratica
e Simulacéo do Despacho Aduaneiro de Importagédo no Siscomex.

e Simulacao da Gestao do Processo de Despacho (documentos, relatorios, relacéo
com o cliente).
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Modulo 6: Visita Técnica Virtual - 35h

Aula 1: Abordagem sobre Funcionamento de Portos, Aeroportos e Porto Seco

e Abordar sobre funcionamento de portos, aeroportos e porto seco (énfase
depende do local) no tocante as rotinas, tipos de equipamentos, profissionais
envolvidos, prestadores de servicos.

Modulo 7: Consultoria Aduaneira - 45h

Aula 1: Habilitacao de Empresas para Importacao e Exportacao - Radar

e Modalidades de Radar:

- Pessoa Fisica.

- Pessoa Juridica.
Submodalidades:

- Expressa.

- Limitada.

- |limitada.

Documentos necessarios.

Critérios de Analise por parte da RFB.
Legislacéo do Radar (IN RFB e Portaria COANA).

Aula 2: Regimes Aduaneiros Especiais

e Transito Aduaneiro:

- Conceito.

- Fundamento legal.

- Vantagens e desvantagens.
e Entreposto Aduaneiro:

- Conceito.

- Fundamento Legal.

- Vantagens e Desvantagens.
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e Drawback Integrado:
- Drawback suspenséo.
- Drawback isencéo.
- Conceito.
- Aplicacéo.
- Beneficios fiscais.
- Solicitagéo do pedido de Drawback.
- Controle do Drawback.
- Baixa do Regime Aduaneiro Especial de Drawback.

Aula 3: Infracgoes e Penalidades Aduaneiras
¢ Distincéo entre Infragcdes Aduaneiras e Tributarias.
¢ Denuncias espontaneas e infracoes aduaneiras.

e Embaraco a fiscalizacéo na area aduaneira.

Maodulo 8: Desenvolvimento de Caso - 45h
Aula 1: Registro de um Caso de Importacao

e Apresentacio e orientacdo sobre 0 seu desenvolvimento. Andlise e
desenvolvimento de um caso de importacao - Documentos, classificacao fiscal e
definicdo de tributos, sdo algumas das situagdes vivenciadas nesta etapa.
Simulacéo no Siscomex.
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Carga horaria: 20h - Modalidade: Online

S&o o0s modulos relacionados ao desenvolvimento cientifico e académico que
prepara o aluno para exercer a atividade de docente no ensino superior.

Modulo 1: Metodologia Aplicada ao Ensino Superior - 10h

e Ensino Superior no Brasil:
- Contexto Histérico do ensino superior.
- Panorama atual do ensino superior no Brasil.
- Legislacao de ensino superior.
e Processo de Ensino e Didatica para ensino superior:
- Conceitos basicos.
- Funcao de ensinar.
- O papel da didatica.
- Métodos de ensino.
- Estratégia de ensino.
- Ensino a distancia.
- Competéncias e habilidades a serem desenvolvidas em ensino superior.
e Organizacéo do trabalho docente:
- Planejamento de ensino.
- Elementos essenciais:
o Objetivo.
o Conteudo.
0 Metodologia.
0 Recurso de ensino.
0 Avaliacao.
- Abordagem EAD x presencial.
- Modelo de elaboracéao de Aula EAD.
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Modulo 2: Estratégias para Aulas Online - 10h

e Dicas e orientacoes para elaboracéo de aulas online. Sera abordado quanto as
oportunidades e vantagens de apostar no mundo online e como transformar
seu conhecimento em um negocio lucrativo, utilizando ferramentas e
estratégias.

*Considerando o disposto na RESOLUCAO N° 1, DE 6 DE ABRIL DE 2018 do
MINISTERIO DA EDUCACAO - Art. 7, ndo se faz necessario aos cursos de Pos-
graduacéo Lato Sensu um TCC como requisito obrigatorio para a certificacdo de
especializagao. Desta forma, durante todo o curso a experiéncia de aprendizagem
sera baseada em estudos de casos praticos facilitando o entendimento da
aplicabilidade dos assuntos do curso na rotina profissional.
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Fase 3: Global Business Management
Carga horaria: 100h - Modalidade: Online

Esta fase tem por objetivo preparar o aluno para exercer suas competéncias
empreendedoras nas diferentes areas de negocios, segundo tendéncias e
influéncias do mercado internacional, seja atuando na gestdo dos negocios
internacionais, operacoes de logistica, comércio exterior ou marketing.

Modulo 1: Analise do Ambiente Internacional de Negocios - 15h

e Andlise ao ambiente de negdcios mundial.
e Estudo das principais tendéncias econdmicas nos mercados internacionais.
e Planejamento de negocios internacionais.

Modulo 2: Gestao das Estratégias de Internacionalizacdo Empresarial -
18h

e Estuda praticas de gestao em negdocios internacionalizados.

e Discutem os principais temas relativos ao processo de decisdo, relacionados a
estratégias, gestdo de operagdes e inovagdo, gestdo de pessoas, do
conhecimento e das competéncias e aspectos culturais, com destague ao caso
brasileiro.

Modulo 3: Ambiente Cultural dos Mercados Globais - 15h
e Aspectos Culturais e de Gestéo.

e Aspectos Politicos.

e Aspectos Legais.

Modulo 4: Gestao dos Negocios com Mercado Americano - 10h

e Analise Geral sobre o Pais e Mercado.
e Aspectos Relevantes para Negociacao.
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e Como Localizar Produtos e Selecionar Fornecedores.
e Oportunidade de Exportacéo.

e Medidas para Garantia de Eficiéncia e Seguranca.
Consideracdes Importantes sobre a Logistica.

Modulo 5: Gestao de Negocios Internacionais - 22h

e Nocoes de Gestao de Negdcios Internacionais:
- Contexto.
- Globalizacao.
- Competitividade e produtividade.
- Fatores condicionantes da competitividade empresarial.
e Prospeccao de clientes no Exterior:
- Retencéo de clientes.
- Satisfacéo do cliente.
e Negociagdo Internacional:
- Caracteristica de negociacéo.
- Estilo de negociacéo.
- Etapas de uma negociacéo.
- Diferencas culturais.

Modulo 6: Consultoria Empresarial - 20h

e O papel do consultor empresarial.

e Areas de consultoria empresarial.

e Cuidados com a Contratacéo.

e Como Elaborar Proposta para Projetos de Consultoria.

e Relacionamento com clientes e Marketing Pessoal.

e Como fazer o Diagndstico Técnico das necessidades da empresa.
e Técnicas de Gestéo de projetos.
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s Plataforma Educacional: E a sua drea académica e o local de estudo. Onde os
alunos acessam seu cadastro administrativo, financeiro, bem como o0s
materiais didaticos do curso, interage com o0s demais alunos, tutores e
realizam atividades.

>0 endereco da Plataforma Educacional é: www.ensinocomex.com.br

“»0s contetidos do curso podem ser acessados em qualquer dia & qualquer
horario, até o prazo final do curso, de acordo com o calendario da turma,
disponivel na Plataforma Educacional.

I E E_———
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